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F o r m a t i o n  

�
� � � � � Ecole Supérieure des Sciences Commerciales d’Angers - ESSCA - Cinquième année 

Spécialisations : Logistique & Achat et Expertise marketing. 
Etudiant Erasmus : Universidad de Oviedo - 6 mois - commerce international - Oviedo - Espagne 
Mémoire de fin d’étude : Comment améliorer la perception et l’image du Hard Discount alimentaire? 

 
� � � � � Lycée privé de Marcq en Barœul - Baccalauréat série Scientifique (S)  

�
Langues� � Espagnol : courant         Anglais : courant (TOEIC : 780)        Chinois : débutant 
 
Informatique� Maîtrise de Office  et  conception de sites Internet. 
�

  E x p é r i e n c e s  p r o f e s s i o n n e l l e s    
�

� � � � � Responsable de la gestion des « idle stock » 3 mois - AUCHAN - Shanghai - Chine  
Stage  Mission : Mise en place et conception d’un plan d’action pour diminuer au maximum les « stocks morts » 

(Retour fournisseur, promotion, cadeaux) + organisation du 6ème anniversaire du magasin 
Résultat : Economie : 80 000 EUR - 2ème meilleure réduction des stocks des GMS AUCHAN en Chine  

�
� � � � � Responsable des Affaires Culturelles du Bureau Des Elèves de l’ESSCA - 1 an 
Association  Mission : Management d’une équipe de 6 personnes pendant un an - Gestion d’un budget de  

35 000 EUR : Organisation de concert caritatif, 4 voyages, d’activités culturelles, … 
Résultat : Association lauréate du trophée du meilleur BDE 2006 

�
� � � �  Elaboration et réalisation d’un Diagnostic Export – 7 mois tps partiel - MUZEO - Paris – France 
Partenariat  Mission : Mise en place d’un Diagnostic Export ayant pour but d’étudier les potentiels exportations de la 

reproduction de tableaux au Maroc  
Résultat : Exploitation en cours 

 
2004 Responsable point de vente - 2 mois - REPERE DE BACCHUS - Paris – France 
Stage  Mission : Objectif de CA, contact clients, vente, comptabilité, gestion et approvisionnement des stocks, 

merchandising, relation avec siège social 
Résultat : Progression du CA par rapport à l’objectif + Prime du 2ème meilleur vendeur chez Bacchus� �

�
� � � �  Elaboration et réalisation d’une étude de marché - 7 mois tps partiel - CAISSE D’EPARGNE - Angers - France 
Partenariat  Mission : Etude sur l’implantation d’une nouvelle agence en centre ville : Recherche clientèle potentiel, 

élaboration d’études qualitatives et quantitatives. 
Résultat : Implantation de cette agence 

  
� � � � � Distribution des produits frais en grande surface - 1 mois - AUCHAN - Madrid – Espagne�
Stage  Mission : Mise en rayon des fruits et légumes �

Résultat : Connaissance et compréhension du milieu de la grande distribution 
 

� � � �  Représentant de l’ESSCA rattaché au service de promotion - 2 mois - CONTACT - Lille – France 
Stage  Mission : Présentation aux lycéens et parents de notre école dans les forums  

Résultat : Meilleure progression du taux de présentation au concours de tous les départements français� � �
 

 C e n t r e s  d ’ i n t é r ê t    
�
	 
 � � 
 � � � 3 séjours de 2 semaines en Angleterre - 1 mois aux USA (New York) - 1 trimestre en Angleterre -�
� �� 
 � �� � �� � � � � 1 mois en Espagne (Madrid) - 1 mois en Afrique du Sud 
�
� � � 
 � �� � �
 � � � Hey Kart toi (Karting) - Syncop’s (Musique)   

 
Sports  Football, Tennis, Golf, Windsurfing, Snowboarding 


